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Intelligentes Wohnen:

EINE VIELVER-
SPRECHENDE
MARKTCHANCE

Besonders wenn die Zeiten schwieriger werden, sind Themen wie Sparen
und Wertsicherung entscheidend. Der Einstieg in einen aufstrebenden
Markt, wie dem der intelligenten Hausmanagementsysteme, ist da sehr
interessant fur Elektrotechniker — und mit QUADRAT HOME an der Seite
ohne groBBe Programmierkenntnisse und groB3e Investitionen maglich.

ie Skepsis Uber die derzeitige Wirt-
Dschaftslage macht sich auch bei den

Eigenheimbauern bemerkbar. The-
men wie die Wertsicherung der Immobilie
und Energiesparen, z. B. der optimale
Energieeinsatz bei der Heizung oder auch
die Vermeidung von Stromverbrauch im
Stand by Modus riicken in den Mittel-
punkt. Neben thermischer Isolation ist vor
allem eine geeignete Automatisierungs-
funktion gefragt.
Deshalb ist es auch nicht Uberraschend,
dass das Interesse an intelligenten Haus-
managementsystemen, den Domotics-
Systemen, stark zunimmt. Fir Elektrotech-
niker bedeutet das jetzt die Gelegenheit, in
einem wachsenden Markt einzusteigen.

Neues Know How durch gewinn-
bringende Partnerschaft

Um diesen Trend gerecht zu werden, hat
Quadrat Haustechnik GmbH ein indirektes
Vertriebssystem entwickelt, das interessier-
ten Elektrotechnikern die Moglichkeit bie-
tet, in den Markt einzusteigen. ,Unser Ziel
war es, ein System zu schaffen, das den
Einbau ohne Programmierung vor Ort er-
moglicht”, erklart Peter Wilfinger, Ge-
schéaftsflihrer der Quadrat Haustechnik

GmbH. ,Die Programmierung von QUA-
DRAT HOME erfolgt vor Auslieferung
durch unsere Fachkrafte. So kann sich der
Elektrounternehmer auf seine Kernkompe-
tenzen konzentrieren.”

Diese Vorgangsweise ist moglich, weil die
Intelligenz bei QUADRAT HOME nicht in
den Schaltern, sondern in einer zentralen
SPS steckt. Diese SPS koordiniert die Inter-
aktion von Sensoren und Aktoren. Mittels
Schnittstellen konnen alle Gerate des Hau-
ses, wie z. B. eine Warmepumpe oder eine
Raumliftung, angesteuert werden. Die
SPS ubernimmt alle Steuerungsfunktionen
und kommuniziert mit der Server Software,
die auf dem Haustechniksystem lauft. Die-
ser Server ermadglicht die Einbindung von
Peripherie (z. B. Kameras zur Uberwa-
chung) und fiihrt Szenarien aus.

Diese zentrale Steuerungstechnik wird fer-
tig programmiert, zusammengebaut und
dem Bundesgesetz gemaR dokumentiert
geliefert, so dass nur mehr eine einfache
Konfiguration vor Ort noétig ist. Auch die
Szenarienprogrammierung ist durch die in-
tuitive Visualisierung einfach und kann
vom Elektrotechniker oder vom Hausherrn
selbst durchgefiihrt und geandert werden.
Der Elektrotechniker kann sein Unterneh-
men um einen spannenden Zweig erwei-
tern und profitiert vom Know-how eines
Spezialisten. Das eigenes entwickelte Pla-
nungstool QExcel erleichtert die Arbeit im-
mens und macht es moglich, minuten-
schnell Angebote zu kalkulieren. Darlber
hinaus erhalt der Vertriebspartner umfas-
sende Unterstltzung durch Werbe- und
Vertriebsaktivitaten und kann den Technik-
support nutzen.

Die Quadrat Haustechnik GmbH wiinscht
sich engagierte Partner, die daran interes-
siert sind, im Markt der Domotics-Systeme
Fuf zu fassen, und bereit sind eine langfri-

stige Partnerschaft einzugehen. Die Mog-
lichkeit, QUADRAT HOME live zu erleben
und das Quadrat Team personlich kennen
zu lernen, haben sie bei den Power-Days in
Salzburg & Wien:

Power-Days Salzburg, 18. - 20. 3.
20089: Halle 11, Stand 126
Power-Days Wien, 31.3. - 2.4.
2009: Halle D, Stand 529

Highlight ist der Vortag »Intelligentes Woh-
nen — Marktchancen & Technologien, ein
Zukunftsmarkt mit hohen Markt- und Er-
tragschancen« von Geschaftsfiihrer Peter
Wilfinger am 19. Méarz um 12.00 Uhr und
am 1. April um 11.30 Uhr.

AuRRerdem belebt am 19. Méarz von 13.00
bis 14.00 Uhr Nico Kovac, der erfolgreichen
Red Bull Salzburg- und ehemaligen Bayern
Spieler, den Stand.

Nico Kovac ist
Ubrigens auch
selbst Hausel-
bauer und
Uberzeugter
QUADRAT
HOME Kunde.
Intelligentes
Wohnen gehért
heute einfach
dazu.

Kennziffer: 030927

Informationen:
Peter Wilfinger, MSc, MBA, Quadrat Haus-
technik GmbH, Birkenstral3e 2, 5300
Hallwang, Telefon: +43 (0) 662-66 86 410,
E-Mail: vertrieb@quadrat.at,

Internet: www.quadrat.at
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