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Quadrat

SPS-Losung von Quadrat Haustechnik sorgt fiir:

AGINEENY W4 FURS HAUS

Selten, dass uns jemand aus der Branche gegeniiber sitzt und ein derart durchdachtes
Marketingkonzept prasentiert. Ob die Idee mit der SPS gegen die gangigen Bussysteme
eine Chance hat, wird sich zeigen. Fest steht jedenfalls, dass Peter Wilfinger und sein
Team von Quadrat Haustechnik mit ihrem Geb&udeautomatisierungssystem »Quadrat
Home« liberzeugende Argumente parat hat.

ie Experten der Gebaudeautomati-
Dsierung suchen bereits seit langem

nach der »Quadratur des Kreises«.
Welcher Anbieter hat die beste Losung zu
bieten? Ist die leistungsstarkste auch die si-
cherste Variante? Welches System kommt
den Installationsgewohnheiten der Elektro-
techniker am ehesten entgegen? Fragen
Uber Fragen - die Entscheidung, ob die Sy-
steme angenommen werden oder nicht,
trift aber letztlich der Konsument. Denn
nur wenn ein System tatsachlich Alltag-
stauglichkeit beweist, hat es Chancen, am
Markt zu bestehen. Dass die einfache Be-
dienbarkeit im Vordergrund jeder Kaufent-
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scheidung steht, hat sich mittlerweile auch
in den Technikerkreisen herumgesprochen.
Und das ist einer der Attribute mit denen
»Quadrat Home« laut GF Peter Wilfinger im
Besonderen punktet.

So ging’s los

Das osterreichische Unternehmen mit Sitz
in Hallwang bei Salzburg hat seine Wurzeln
einerseits im IT- und andererseits in der
Heiztechnik: Im September 2000 realisierte
der IT-Spezialist Mag. Bernhard Winter ein
multifunktionales Bilirogebaude in Salz-
burgHallwang, in dem Hardware, Soft-
wareund konventionelle Haustechnik zu ei-

ner Gebaudeintelligenz verkniipft wurden —
womit er den Prototyp von »Quadrat Busi-
ness« geschaffen hatte. Die dort gewonnen
Erfahrungen waren ausschlaggebend fiir
die Weiterentwicklung zu einem umfassen-
den Hausmanagementsystem fiir den pri-
vaten Wohnbau auf Basis einer SPS. Im De-
zember 2001 beschlossen Mag. Bernhard
Winter und DI (FH) Peter Huemer - er
mochte mit seinen »Neurac-Warmepum-
pen und -Liftungsanlagen eine system-
tibergreifende Steuerung anbieten kdnnen
- eine langfristige Zusammenarbeit. Nach
der Prasentation von »Quadrat Home« vor
Fachpublikum und Konsumenten im Jahre
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2003 und den ersten erfolgreichen Umset-
zungen von Projekten, beschlossen die
Verantwortlichen 2005, mit der Neura
Haustechnik GmbH eine gemeinsame Fir-
ma zu griinden. ,Aus strategischen Griin-
den entschloss man sich das Untemneh-
men im Sommer 2008 auf Quadrat Haus-
technik umzubenennen. Mit einem Inve-
stor an Bord haben wir nun sdmtliche
Maoglichkeiten, den 0Osterreichischen und
den deutschen Markt zu erschlieRen”, re-
kapituliert Wilfinger die Entstehung der
heutigen Quadrat Haustechnik.

Technisch vom Feinsten?

«Wir bieten eine Alternative zu Bussyste-
men an - »Quadrat Home« ist eine SPS-ba-
sierte, zentral gesteuerte Losung fir intelli-
gente Gebaude, mit der man die Beleuch-
tung, Heizung/Liftung, die Beschattung
steuern und Bereiche wie etwa Sicherheit,
Kommunikation und Multimedia mit ein-
binden bzw. die Anlage stromlos schalten
kann”, beschreibt er das System, das von
sechs Mitarbeitern in Hallwang bei Salz-
burg laufend weiterentwickelt wird.

In Sachen Hardware haben sich die findi-
gen Kopfe von Quadrat Haustechnik fir ei-
ne SPS von Bernecker & Rainer entschie-
den - Wilfinger: ,Und zwar flr die aktuell-
ste Generation, die von der Modularitat
und den Anbindungsmoglichkeiten we-
sentlich vereinfacht wurde — Bernecker &
Rainer bietet flir seine Losungen dariiber
hinaus 25 Jahre Ausfallssicherheit. Unsere
Entwickler testen aber nicht nur die an Fra-
ge kommenden Steuerungen, Touchs-
creens oder entwickeln selbst kostengiin-
stige Bewegungsmelder bzw. Verstarker
fir unsere Multiroom-Audiolésung son-
dern feilen auch standig an der Software,
die der Elektrotechniker mittels Datenkarte
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fix und fertig konfiguriert in die SPS ein-
schiebt, ohne dass er selbst einen Pro-
grammienngsaufwand hat.” Mit einem
Wort: Fir die Installation von »Quadrat Ho-
me« sind kaum Software-Kenntnisse von-
néten und fiir die Inbetriebnahme ist keine
eigene Software notwendig. ,Die Intelli-
genz sitzt in der SPS und die bildliche Dar-
stellung findet auf einem Industrie-PC
statt, der mit dem Schaltschrank fix und
fertig montiert geliefert wird. Das System
konfiguriert sich quasi von selbst — der
Elektraechniker muss beim Anschluss der
Anlage nur noch ein paar wenige Parame-
ter einstellen”, weist uns Wilfinger auf ei-
nen weiteren wesentlichen Vorteil hin.
Apropos fix und fertig: Quadrat Haustech-
nik liefert den Schaltschrank tatsachlich
komplett - neben der Steuerung und dem
Industrie-PC ist der Verteiler aus dem Hau-
se Era auch mit Fls und LS besttickt; nur
noch der Stromzéhler muss eingebaut
werden. Wer seinen Schaltanlagenbau ent-
lasten will oder moglicherweise gar keinen
zur Verfiigung hat, fir den ist das Service
von Quadrat Haustechnik sicherlich ein Ar-
gument. Der Monteur muss die Verkabe-
lung - die Ubrigens stemformig auszufiih-
ren ist wie es sich flr eine zentrale Losung
gehort — auf der Baustelle nur noch an-
schlieBen, fertig. ,Unser Rundumangebot
hat daruber hinaus zur Folge, dass die Ar-
beitszeiterspams enorm ist — der Elektriker
kann in der gleichen Zeit mehr Projekte re-
alisieren als bisher”, weist uns Wilfinger
auf Kostenreduktion bei der Montage hin.
»Ein weiteres Plus, das fiir den Elektroun-
temehmer vor allem im Verkaufsgesprach
mit seinen Kunden zum Vorteil werden
kann, ist die Tatsache, dass man bei den
Systemen von Quadrat Haustechnik auf al-
le Schalterprogramme - wohlgemerkt
nicht nur auf die buskompatiblen sondern
auch auf die Standardprogramme vom
glinstigen bis zum teuersten — zuriickgre i-
fen kann. Das ist ein klarer Wettbewerbs-
vorteil, der sich auch im Projektpreis be-
merkbar macht”, so Wilfinger weiter.

Marketingsprofis

Quadrat Haustechnik mit seinen 15 Mitar-
beitern nimmt seine Partner tGbrigens auch
in Sachen Marketing an der Hand und bie-
tet Moglichkeiten wie man es sonst nur
von den GroBunternehmen dieser Branche
gewohnt ist: ,Wir unterstiitzen bei Haus-
messen, stellen Drucksorten sowie ein Rol-
lup fiir den Verkaufsraum zur Verfligung
und sind zur Stelle, wenn man uns
braucht.” Quadrat Haustechnik gibt dem
Elektrounternehmer auch Verkaufsargu-

mente mit auf den Weg - interessanter-
weise unterscheiden sich jene, die man im
Gesprach mit Frauen ins Spiel bringen
sollte von jenen mit Mannern eklatant -
Wilfinger: ,,Wir haben festgestellt, dass es
unterschiedliche Entscheidungsgrundla-
gen gibt, weshalb Frau bzw. Mann ein Sy-
stem dieser Art fiir die eigenen vier Wande
wahlt — und darauf muss im Verkaufsge-
sprach unbedingt geachtet werden.”
Quadrat Haustechnik verspricht seinen
Vertriebspartner auch technisch regelma-
Big ein Wissens-Update - die Elektrounter-
nehmen sollten den letzten Stand der Din-
ge halbjahrlich in einer Schulung abrufen.
Somit bleiben die Partner stets am letzten
Stand der Entwicklung.

Eine der Trumpfkarten im umfangreichen
Partnerprogramm von Quadrat Haustech-
nik ist das Konfigurationstool »Q-Excel«,
das der Elektrounternehmer mit seinen fir-
meneigenen Preisen hinterlegen kann und
mit dem er die Moglichkeit hat, innerhalb ei-
ner halben Stunde ein Komplettangebot fiir
sein Elektrogewerk zu machen. ,Mit unse-
rem System, hat der Elektrounternehmer
ohnehin die Chance, den Konsumenten in
jenen Fallen eine Gebaudeautomatisie-
rungslosung anzubieten, in denen in Anbe-
tracht der Preissituation normalerweise nur
eine Standardinstallation zum Zug kommen
konnte”, schliel3t Wilfinger unser Gesprach
ab und weist damit noch einmal darauf hin,
dass der Elektrounternehmer mit »Quadrat
Home« scheinbar alle Triimpfe selbst in der
Hand hat. Ubrigens — wer sich entschlieRt,
mit Quadrat Haustechnik ins Geschéft zu
kommen, dem verspricht Wilfinger: ,,...ein
Projekt. Da wir auf die Konsumenten in ver-
schiedenster Form zu gehen - z. B. auf Mes-
sen — haben wir immer wieder Projekte, die
wir vermitteln kdnnen. Fir den Elektroun-
ternehmer bedeutet das: Geschéfte ab der
ersten Minute.”

Top: Kennziffer: 1006xx
ausgerefte Technik aus dem Indu-
striealltag
fix und fertige Losungen fiir den
Elektrounternehmer
Marketingtools, die sich sehen lassen
kénnen

fiir mehr Informationen:

Peter Wilfinger
Geschaftsfiihrer
Quadrat Home

Tel.: 0662/66 86 410
Mobil: 0664 3453585
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