
44

Power-Days 2009

Intelligentes Wohnen ist die 
Zukunft im privaten Wohn-
bau, da die Ansprüche an mo-
dernes Wohnen stetig steigen 
und Themen wie Komfort, Si-
cherheit und Flexibilität für 
viele Bauherren immer wich-
tiger werden. Wie in vielen 
Bereichen ist es auch für Elek-
tro-Unternehmen wichtig, am 
Puls der Zeit zu bleiben, um  
langfristig alle Kundenwün-
sche erfüllen zu können.

Die GEG Elektro und Gebäu-
detechnik hat deshalb vor 
Kurzem nicht nur den Namen 
geändert, sondern auch das 
Angebotsportfolio massiv er-
weitert und die Bereiche Hei-
zung, Lüftung und Sanitär ins 
Unternehmen integriert. GEG 
betreibt einen eigenen Ex-
pert GEG Elektrofachmarkt 
und einen Profi-Shop und 
setzt auf Intelligentes Woh-
nen mit QUADRAT HOME. 
Das Gmundener Traditions-
unternehmen GEG hat den 
Zukunftstrend erkannt und 
sich schon vergangenes Jahr 
als eines der ersten zur Zu-
sammenarbeit mit der Quadrat 
Haustechnik entschlossen.

„Die GEG Elektro und Ge-
bäudetechnik ist nur an lang-
fristigen und professionellen 
Partnerschaften interessiert, 
und da passt die Quadrat 

Haustechnik GmbH gut hin
ein. Die langjährige Erfah-
rung im Bereich Intelligente 
Haustechnik und die Flexibi-
lität des Systems haben mich 
überzeugt“, konstatiert DI Karl 
Neumann, Geschäftführer der 
GEG. „QUADRAT HOME ist 
die ideale Ergänzung für uns!“
Der Erfolg gibt Recht: Aktuell 
werden zwei Projekte von der 
GEG mit QUADRAT HOME 
im Salzkammergut realisiert, 
und der regionale Marktführer 
verspricht sich noch Einiges 
von der Zukunft.
Diese schnellen Erfolge wer-
den möglich durch das indi-
rekte Vertriebssystem der Qua-
drat Haustechnik GmbH, das 
interessierten Elektro-Techni-
kern die Möglichkeit bietet, 

sehr einfach in den Markt ein-
zusteigen. „Unser Ziel war es, 
ein System zu schaffen, das den 
Einbau ohne Programmierung 
vor Ort ermöglicht!“, erklärt 
Peter Wilfinger, Geschäftsfüh-
rer der Quadrat Haustechnik 
GmbH. „Die Programmierung 
von QUADRAT HOME erfolgt 
vor Auslieferung durch unse-
re Fachkräfte. So kann sich der 
Elektro-Unternehmer auf sei-
ne Kernkompetenzen konzen-
trieren.“

Die Intelligenz steckt bei QUA-
DRAT HOME nicht in den 
Schaltern, sondern in einer 
zentralen SPS. Diese SPS ko-
ordiniert die Interaktion von 
Sensoren und Aktoren, und 
mittels Schnittstellen  können 

alle Geräte des Hauses, wie 
z. B. eine Wärmepumpe oder 
eine Raumlüftung, angesteuert 
werden.
Der Elektro-Techniker kann 
sein Unternehmen um einen 
spannenden Zweig erwei-
tern und profitiert vom Know-
how eines Spezialisten. Das ei-
gens entwickelte Planungstool  
QExcel erleichtert die Arbeit 
immens und macht es möglich, 
Angebote in Minutenschnelle 
zu kalkulieren. Darüber hinaus 
erhält der Vertriebspartner um-
fassende Unterstützung durch 
Werbe- und Vertriebsaktivi-
täten und kann den Technik-
support nutzen.
Engagierten Partnern, die be-
reit sind, eine langfristige Part-
nerschaft einzugehen, bie-
tet die Quadrat Haustechnik 
GmbH eine interessante Mög-
lichkeit, im Markt der Domo-
tics-Systeme Fuß zu fassen.

Weitere Informationen kön-
nen bei der Quadrat Haustech-
nik GmbH (Tel.: 0662/66 86-0,  
per e-Mail: vertrieb@quadrat. 
at bzw. im Internet: www. 
qua drat.at) eingeholt werden.	l

Intelligentes WOHNEN bringt’s!

Eine erfolgreiche Partnerschaft mit ZukunftEine erfolgreiche Partnerschaft mit Zukunft
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Auf eine erfolgreiche Partnerschaft: 
DI Karl Neumann, Geschäftführer der 
GEG Elektro und Gebäudetechnik (im 
Bild Mitte) und Peter Wilfinger, Ge-
schäftsführer der Quadrat Haustech-
nik GmbH (r.)

Peter Wilfinger referierte anlässlich der Power-Days 2009  
über Intelligentes Wohnen

Stargast bei Quadrat Haustechnik auf den Power-Days in Salzburg:  
Niko Kovac (l.) von Red Bull Salzburg, der eine Autogrammstunde gab  
und selbst QUADRAT HOME-Anwender ist


