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»Wir haben viel erreicht.” Der Riickblick auf ein erfolgreiches Jahr

QUADRAT HOME: frischer
wind fur die Elektrobranche

Eine Uberaus positive Bilanz kann die Qua-
drat Haustechnik ein Jahr nach der Umstel-
lung auf das neue Vertriebsmodell ziehen.
Das innovative Hausautomationssystem ist
mit Sicherheit die Basis fiur den Erfolg — die
Partnerschaft mit der Elektrobranche geht
aber weit Uber das Produkt allein hinaus

Das intelligente Haus von QUADRAT HOME

in umfassender Marketing-

Service, ein kompetenter

Technischer Support, kos-
tenlose Schulungen und das Pla-
nungstool QExcel bilden zusam-
men ein Rundum-sorglos-Paket
fur die kooperierenden Elektriker.
25 Vertriebspartner in Osterreich
und weitere in Deutschland, der
Schweiz und Kroatien vertrauen
bereits auf QUADRAT HOME.

»Wir haben im letzten Jahr viel
erreicht, so Geschiftsfiihrer Peter
Wilfinger. ,Die Umstellung auf
den indirekten Vertrieb und die
Ausrichtung des Marketings auf
den Kundennutzen waren eine
grofle Herausforderung, aber der
Erfolg gibt uns eben recht.”

Der Elektrotechniker kann sein
Unternehmen um einen span-
nenden Zweig erweitern und
profitiert vom Know-how eines
Spezialisten mit langjihriger Er-
fahrung. Das Planungstool QEx-
cel erleichtert die Arbeit und
macht es méglich, minutenschnell
Angebote zu kalkulieren. Dartiber
hinaus erhilt der Vertriebspartner
umfassende Unterstiiczung durch
Werbe- und Vertriebsaktivititen
und natiirlich vollen Technik-
support.  Gemeinsam mit dem
Partner werden regelmifligc Mar-
ketingaktivititen, wie etwa Infor-

mationsveranstaltungen, Aussen-
dungen an potenzielle Kunden
und Pressearbeit, durchgefiihrt.

Erfolgreiche Schulung

Sehr viel Anklang fanden auch
die beiden durchgefithrten Schu-
lungen. Knapp 40 Techniker
folgten im September der Einla-
dung in die Stieglbrauerei nach
Salzburg und wurden intensiv
in die Technik von QUADRAT
HOME eingefithrt. Fiir Begeis-
terung sorgte die Vorstellung des
neuen Schaltschrankkonfigurators,
mit welchem die Planung immens

erleichtert wird und beispiels-
weise ein Anlagebuch nach OVE
ONORM 8001 auf Knopfdruck
erstellt werden kann.

Auch die beiden Elektro-Ver-
einigungen Red Zac und Expert
konnten als Kooperationspartner
gewonnen werden. Beide Vereini-
gungen sind iiberzeugt von QUA-
DRAT HOME und haben sich
schriftlich zur Zusammenarbeit
bekannt.

Neben den Aktivititen fiir die
Elektriker bemiiht sich die Qua-
drat Haustechnik auch um eine
intensive Zusammenarbeit mit
Architekten, Planern und Fertig-
hausunternehmen. Geschiftsfiih-
rer Peter Wilfinger hilt regelmiflig
Vortrige bei Veranstaltungen und
arbeitet aktiv im ,Verein Intelli-
gentes Wohnen“ mit. Der Show-
room bei ,Silent Gliss“ in Wien,
dem fithrenden Hersteller von

Erfolgreiche Vertriebspartnerschulung in der Stieglbrauerei

Vorhang- und Beschattungssyste-
men, bietet fiir Architekten und
Bauherren eine gute Méglichkeit,
sich live ein Bild von QUADRAT
HOME zu machen.

Neben prominenten Anwen-
dern, wie dem fritheren ,Red-
Bull-Salzburg®-Spieler Niko
Kovac, riicken Presseberichte
und Messeauftritte QUADRAT
HOME zunehmend in den Fokus
von potenziellen Kunden. Auch
in den Fertighauspark ,Blaue La-
gune“ zieht intelligente Technik
powered bei QUADRAT HOME
in Kiirze ein — dort entsteht gera-
de ein Haus mit der QUADRAT-
HOME-Technologie.

Das Konzept von QUADRAT
HOME iiberzeugt immer mehr
Eigenheimbauer, die eine benut-
zerfreundliche Lésung suchen. Ein
Markt, der in den nichsten Jahren
noch betrichtlich wachsen wird.
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